
持續創新 
多元化產品線

約克貝爾生物科技 的美麗與健康

在競爭激烈的生物科技領域，約克貝爾生物科技以創新研發

技術、多元化產品線為經營理念，不斷發展出各式各樣的美

容保養與健康保健產品，逐步取得國內外消費者的青睞，站

穩腳步，成為台灣生物科技產業新兵。

去 10年，台灣生物科技產業之所以
蓬勃發展，關鍵原因之一為：台灣有

許多對人類健康抱持高度關懷的有志之士，

一直致力於生物科技領域的研發、發展各種

創新技術與產品。而被稱為台灣益生菌教父

的約克貝爾生物科技董事長施宗雄，在生物

科技領域長達 44年的研究，就是促進台灣生
物科技往前推進的佼佼者之一。

致力研發，發展胎盤素、玻尿酸與
膠原蛋白萃取技術

施宗雄博士是國際應用微生物權威，在乳

酸菌領域的研究長達數十年，在成立約克貝

爾公司之前，已經創立酪多精企業。不同於

酪多精公司發明的「乳酸菌 +酵素」產品，
主要做為經濟動物食用的飼料添加劑，約克

貝爾則是致力於玻尿酸、膠原蛋白、胎盤素

等原液萃取的技術研究，然後發展出各種美

容、保健產品。

約克貝爾生物科技執行長洪志仁指出，

1993年施宗雄董事長在澳洲成立約克貝爾公
司，當時主要研究胎盤素的活性成分，一直

到相關科技研發有一些具體成果之後，2002
年再將事業版圖移到台灣，成立約克貝爾生

物科技公司，持續投入生物科技領域的各方

面研究。

因為約克貝爾將自己定位為研發型企業，

因此內部員工有 6成為碩博士生，在堅強
研發團隊的齊心努力之下，約克貝爾很快的

研發出高階生物萃取技術，並成功從新鮮雞

冠萃取出具備高品質、高活性的天然玻尿酸

（Hyaluronic acid），成為台灣第一家可

過

正式量產天然玻尿酸的公司，洪志仁說，目

前全球只有 7家公司能夠由雞冠萃取玻尿酸
進行量產，約克貝爾就是其中之一。

除了在雞冠萃取玻尿酸的技術獲得成功，

約克貝爾同時也發展出萃取深海膠原蛋白原

液、胎盤素的技術，累積該公司在原液萃取

技術的堅強技術實力，成為一家可以同時生

產胎盤素、玻尿酸與膠原蛋白的原液萃取工

廠。洪志仁強調，藉由原液萃取技術，以及

該公司斥資千萬元建置的十萬級無塵生產室，

約克貝爾不僅成為許多國際知名品牌的原液

供應商與代工廠，本身更發展出超過 50種美
容保養及保健系列產品，產品品牌包括緹雅

芬妮思 TiafaniS、喜琳 Sillin、適膚寧、Anita
與夏麗妮⋯等。

持續精進技術  
發展出白木耳萃取技術與多元產品

儘管約克貝爾已經累積非常豐厚的技術

實力與發展多元產品，但是從來不停止投

入研究的施宗雄，並沒有就此停住腳步，

近年來他仍然不斷思考，如何利用生物科

技，對環境保護與人類生活健康，帶來更
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企業名稱：約克貝爾生物科技股份有限公司

負責人：李瀅苗	 成立時間：2002 年

主要業務：透明質酸、胎盤素、膠原蛋白精

華液等原液製造與銷售。

員工人數：約 20 人

進駐育成中心：亞洲大學創新育成中心
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大的幫助。由於施宗雄與亞洲大學健康學

院院長兼藥用菇類研究中心主任林俊義博

士是多年好友，在一次聚會時，兩人談到

菇菌類在生物科技領域發展的可能性，於

是開啟約克貝爾從動物萃取原液轉向植物

萃取原液的發展之路。

為了緊密約克貝爾與亞洲大學之間的聯繫

與合作，2009年約克貝爾加入亞洲大學創新
育成中心，開始投入菇類萃取技術的研發，

後來，林俊義研發出全球唯一白木耳（銀耳）

自動化環控栽培系統，開始在台灣種植無毒

白木耳，因此，約克貝爾也開始以白木耳做

為原料，發展萃取白木耳原液的技術。

洪志仁指出，白木耳栽種過程，栽種者面

臨最大的問題就是病蟲害，所以，台灣在農

藥施用管制的情況下，很難成功種植白木耳，

因此目前台灣人食用的白木耳多從海外進口，

說穿了，就是大家吃的乾燥白木耳，必須噴

灑很多的農藥。洪志仁邊拿起一株亞洲大學

栽種的有機白木耳邊說，不同於市售乾燥白

木耳，這株有機白木耳不僅完全不含農業，

其內更含有大量多醣體，除具養生、美白美

容等效果，更有防癌、保護眼睛、減肥的功

效。

在與亞洲大學緊密合作，投入白木耳相關

產品研發以來，至今，約克貝爾已經利用白

木耳萃取原液研發出各式各樣的產品，包括

面膜、保濕等化妝品之外，同時也有飲品、

果凍、餅乾與優格等健康食品。

產學緊密合作  
共創台灣生物科技的亮麗前景

「約克貝爾從成立之初就不斷投入各種生

物科技的研究，而且工廠一蓋就是十萬級無

塵生產室等級，投入的資金非常龐大。」洪

志仁說，過去 10年，約克貝爾的經營其實非
常辛苦，所幸，在加入亞洲大學創新育成中

心之後，不僅讓約克貝爾的技術能量更加堅

實，透過育成中心在行銷、通路布局上的多

重協助，也讓約克貝爾的經營之路，走得更

加有信心且順遂。

亞洲大學產學營運處創新育成中心專案經

理莊仁閔指出，在研發協助上，育

成中心除了推薦亞洲大學生物科技

學系輔導老師，定期提供約克貝

爾諮詢服務，解決其在技術研發

上的困難，更重要的是，約克

貝爾透過與亞洲大學進行產

學合作，功發展出「銀

耳保濕精華液」、

「銀耳美容面膜」、

「銀耳天然防曬

乳」等銀耳系列相

志同道合 產學合作最佳典範
「約克貝爾是一家非常清楚經營方向的企業，因此育成中心可以提供

非常切中其需求的輔導與協助。」莊仁閔指出，約克貝爾在發展出雞

冠、魚皮等動物性萃取原液技術之後，面對有機、環保與養生潮流，

開始積極投入發展植物性原液萃取技術領域，剛好與亞洲大學致力於

研發菇菌類生物科技相符合，因此亞洲大學能在技術上提供約克貝爾

很大的幫助。

除此之外，約克貝爾對於育成中心提出的各種輔導意見，參與度與接

受度都非常高，例如，學校產學合作日，約克貝爾一定會參與在學校

擺攤，對其產品進行推廣，莊仁閔說，約克貝爾願意從大、小處著手

的努力特質，是該公司可以成為育成亮點企業的關鍵。

亞洲大學
產學營運處創新育成中心
專案經理 莊仁閔

育 成 觀 點

關產品，大幅提升約克貝爾的產品開發實力，

2012年，約克貝爾更從亞洲大學技轉「銀耳
多醣體萃取關鍵技術」，提高該公司的技術

量能。

在行銷布局上，約克貝爾進駐期間，育成

中心每年都會協助該公司參加在台北舉辦的

生物科技展，展售約克貝爾各式各樣的美容

保養品與健康有機食品，讓約克貝爾取得更

多的曝光機會；在通路推廣上，育成中心也

盡可能協助約克貝爾的產品上架到更多通路，

「透過育成中心的協助，約克貝爾的美容保

養產品夏麗妮，成功上架到郵局通路，並且

帶來很好的銷售成績。」洪志仁說，郵局員

工多達 3萬人，而且每天到郵局辦理事務的
婦女，都是夏麗妮的消費族群，現在郵局已

經成為夏麗妮的亮點通路。

亞洲大學育成中心除了為約克貝爾帶來技

術、行銷與通路布局上的實質幫助，同時也

大幅提升約克貝爾的企業形象。洪志仁說，

生物科技是一個新興產業，投入這塊領域的

企業非常多，在眾多新創公司之中，要取得

市場青睞，企業形象就變成相當重要的環節，

而透過與亞洲大學的緊密關係，等於取得亞

洲大學的背書，因此對約克貝爾在 B2B或
B2C領域的發展，都帶來正面效應。
展望未來，約克貝爾將持續深化與亞洲

大學之間的產學合作關係，研發更多先進的

生物科技技術與產品，此外，也將進一步提

升約克貝爾的品牌形象與行銷布局，洪志仁

說，除了現有的台灣與中國大陸醫美通路，

約克貝爾將把觸角延伸到更多海外市場，預

計 2013年底該公司的產品就會在澳洲鋪貨上
市，為台灣生物科技產品外銷，再注入一股

活水。
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